Referanse

Salgskurset jeg deltok pa med Hans Egil Gjerde i begynnelsen av min karriere er det beste
jeg har deltatt pa. Jeg meldte meg pa i frustrasjon over ikke a komme helti gang med
salgsarbeidet, og er rimelig sikker pa at jeg ikke hadde jobbet med salg i dag uten.

Det som gjorde dette kurset annerledes i forhold til andre jeg har deltatt pa siden er;

«  Konkret tilneerming til salgsarbeid (salgskurs blir ofte utrolig lite konkrete)

= Gode og sannsynlige eksempel (nar foredragsholder selv har "kjgpt” hotell
er eksemplene virkeligere)

*  @ving (utrolig viktig — jeq aver enda far et viktig mate)

=  Oppfalging (det 3 sette konkrete mal pa forbedring gjer at en begynner 3
bruke det en har la&ert med en gang noe som etter min
mening er en farutsetning for at du endrer maten a jobbe pa)
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